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THỎA THUẬN MUA BÁN  

 

     giữa  

CÔNG TY TNHH SẢN XUẤT THƯƠNG MẠI ANPHA COOK 

 

 

và 

ĐẠI LÝ / NPP 

……………………………………………….. 

Ngày ………………………..
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CÁC BÊN: Thỏa thuận này giữa các bên sau đây: 

 

 CÔNG TY TNHH SẢN XUẤT THƯƠNG MẠI ANPHA COOK gọi tắt là 

Anphacook. 

 Địa chỉ: E11/20C Ấp 5, Xã Vĩnh Lộc A, Huyện Bình Chánh, Thành phố Hồ 

Chí Minh 

 Giấy phép số: 0313232684   

 Điện thoại: 028.6658.0236   

 Fax:  

 Email: anphacook@gmail.com ;  info@anphacook.vn  

 Đại diện: .  

 Số Tài Ngân hàng: 197.469.599 – Chủ Tài Khoản : CÔNG TY TNHH SẢN 

XUẤT THƯƠNG MẠI ANPHA COOK 

Tại Ngân hàng ACB, Chi nhánh Tân Phú, TP.HCM  

 

Và 

 

 Đại Lý/NPP …………………………. Gọi tắt là “Đại Lý” hay “ĐẠI LÝ”) 

 Địa chỉ: …………………………………………………………………. 

 Giấy phép số/Mã số thuế:  

 Điện thoại:  

 Fax:  

 Email:  

 Đại diện:  

 Tài khoản Ngân hàng: ………...................................................................... 

Ngân hàng ………………………………………………………………. 

 

THỎA THUẬN: Các bên thỏa thuận mua bán như sau: 

 

1. GIAO NHẬN 

ANPHACOOK sẽ vận chuyển Sản Phẩm (“Giao Hàng”) đến chành xe của “ĐẠI 

LÝ” trong vòng 48 tiếng kể từ khi nhận được đơn đặt hàng từ “ĐẠI LÝ”. 

 

2. GIÁ, CHIẾT KHẤU  

Giá: Theo báo giá áp dụng chính sách bán hàng và có thông báo từng thời điểm 

Chiết khấu khi mua hàng 

 ANPHACOOK sẽ dành cho “ĐẠI LÝ” một mức Chiết Khấu khi mua hàng. Chiết 

khấu này được thể hiện trên từng hóa đơn bán hàng từ ANPHACOOK đến “ĐẠI 

LÝ”.  Mức chiết khấu này được qui định nơi Mục 3a của phụ lục 1 đính kèm. 

ANPHACOOK bảo lưu quyền thay đổi mức chiết khấu mua hàng vào bất cứ lúc nào 

bằng việc thông báo cho “ĐẠI LÝ” bằng văn bản. 

mailto:anphacook@gmail.com
mailto:info@anphacook.vn


Thông tin thỏa thuận phân phối bán hàng Inox gia dụng đồ dùng nhà bếp 

 

www.anphacook.vn   Page 2 

 

Chiết khấu thanh toán tiền mặt khi Giao Hàng  
 Nếu “ĐẠI LÝ” thanh toán cho ANPHACOOK bằng tiền mặt ngay khi nhận hàng 

hoặc đuợc Giao Hàng, thì ANPHACOOK sẽ cho “ĐẠI LÝ” hưởng một mức chiết 

khấu nêu tại Mục 3b của phụ lục 1 đính kèm 

 

 

3. NHÂN VIÊN 

Tuyển dụng Nhân Viên Bán hàng 

 Về nhân viên bán hàng, ANPHACOOK sẽ cộng tác cùng tuyển nhân viên bán hàng 

("Nhân Viên Bán Hàng") với “ĐẠI LÝ”, khuyến nghị các thể thức và điều kiện bao 

gồm cả tiền lương và các chế độ khác và “ĐẠI LÝ” đồng ý thực hiện các khuyến 

nghị của ANPHACOOK. Nhân Viên Bán Hàng này không chịu trách nhiệm Giao 

Hàng cho “ĐẠI LÝ” và trách nhiệm Giao Hàng do nhân viên Giao Hàng đảm 

nhiệm. “ĐẠI LÝ” sẽ tuyển dụng Nhân Viên Bán Hàng theo qui định của pháp luật, 

luật lao động và “ĐẠI LÝ” sẽ chịu toàn bộ trách nhiệm về mọi hành vi và sai sót 

của Nhân Viên Bán Hàng. ANPHACOOK sẽ hợp tác đào tạo Nhân Viên Bán Hàng. 

ANPHACOOK có quyền yêu cầu “ĐẠI LÝ” chấm dứt việc tuyển dụng và thi hành 

kỷ luật các Nhân Viên Bán Hàng theo qui định của pháp luật, luật lao động cùng các 

quy định nội bộ Công ty phổ biến và “ĐẠI LÝ” phải thực hiện ngay tất cả mọi yêu 

cầu đó sau khi nhận được yêu cầu bằng văn bản của ANPHACOOK. “ĐẠI LÝ” sẽ 

không chấm dứt việc tuyển dụng hoặc thi hành kỷ luật các Nhân Viên Bán Hàng khi 

không có sự chấp thuận bằng văn bản của ANPHACOOK. 

Chi phí nhân viên 

Chi phí nhân viên bán hàng của “ĐẠI LÝ” (“Chi Phí Nhân Viên”) theo như trên 

sẽ do ANPHACOOK chi trả theo Mục 3d của phụ lục 1 đính kèm 

 

4.  CHẤM DỨT 

Chấm dứt khi Thông báo 

Thỏa thuận này sẽ tiếp tục vô thời hạn, tuy nhiên, mỗi bên có thể chấm dứt thỏa 

thuận sau khi thông báo bằng văn bản cho bên kia trước 30 ngày. 

Nghĩa vụ khi Chấm dứt [thỏa thuận] 

Trong trường hợp chấm dứt [thỏa thuận] vì bất cứ lý do nào, “ĐẠI LÝ” sẽ ngay lập 

tức: 

(a)  Trả cho ANPHACOOK mọi khoản tiền còn nợ ANPHACOOK theo thỏa 

thuận này; 

(b)  Trả lại cho ANPHACOOK bất cứ Sản Phẩm nào mà “ĐẠI LÝ” còn chưa 

thanh toán cho ANPHACOOK;  

(c) Trả lại ANPHACOOK các tài sản thuộc sở hữu của ANPHACOOK, bao gồm 

nhưng không giới hạn, các vật dụng khuyến mãi (không bao gồm vật dụng 

khuyến mãi phân phối cùng với Sản Phẩm) và tài liệu hướng dẫn sử dụng. 

 

5.  THÔNG TIN BÍ MẬT 

Thỏa thuận không tiết lộ thông tin bí mật 

“ĐẠI LÝ” thừa nhận mọi thông tin nhận được từ ANPHACOOK liên quan đến thỏa 

thuận này và Sản Phẩm là bí mật ("thông tin bí mật"). Thông tin đó bao gồm nhưng 
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không giới hạn ở các thông tin về tổ chức và quản lý của ANPHACOOK, các bí mật 

và bí quyết kinh doanh. “ĐẠI LÝ” sẽ không sử dụng thông tin bí mật này, và cũng 

không tiết lộ thông tin bí mật này cho bất cứ bên thứ ba nào trong bất cứ trường hợp 

nào, trừ phi thông tin này đã được biết rộng rãi không do lỗi của “ĐẠI LÝ”.  Nghĩa 

vụ này tiếp tục có hiệu lực trong 05 năm sau khi chấm dứt thỏa thuận này. 

Sau khi chấm dứt [thỏa thuận] 

“ĐẠI LÝ” thừa nhận rằng nghĩa vụ không tiết lộ "thông tin bí mật" sẽ vẫn tiếp tục 

có hiệu lực sau khi chấm dứt thỏa thuận này. 

 

6. GIẢI QUYẾT TRANH CHẤP 

 Trước tiên các bên sẽ cố gắng giải quyết mọi tranh chấp phát sinh liên quan đến 

thỏa thuận này thông qua thương lượng có tính thân hữu. Tuy nhiên, nếu vẫn không 

giải quyết được một tranh chấp trong vòng 30 ngày hoặc lâu hơn thì một bên có thể 

đưa tranh chấp ra tòa án có thẩm quyền tại Việt Nam. 

 

7. THÔNG BÁO 

 Mọi thông báo được đưa ra liên quan đến thỏa thuận này đều phải lập thành văn bản 

và gửi bằng một trong các cách thức sau: 

(a) Gửi tay; email; Zalo Hotline Cty và số tài khoản ứng dụng đã được xác nhận. 

(b) Thư bảo đảm, trong trường hợp này thông báo xem như đã được bên kia nhận 

được sau ba ngày làm việc kể từ ngày gửi bưu điện; 

(c) Fax, trong trường hợp này thông báo xem như đã nhận được vào thời điểm 

hoàn tất việc gửi fax trừ khi thông báo được gửi ngoài giờ làm việc hoặc gửi 

vào ngày nghỉ, thông báo xem như đã nhận vào ngày làm việc đầu tiên sau 

khi gửi. 

Các thông báo gửi cho ANPHACOOK phải đề người nhận là Giám Đốc Bán Hàng, 

người chịu trách nhiệm về Quản lý bán hang Lãnh Thổ/Địa lý kinh doanh tại địa chỉ 

trên đầu phụ lục 1 này. 

Thoả thuận này gồm bốn (4) trang, hai (2) bản, mỗi bên giử một (1) bản. 

 

  

KÝ bởi [ ] Bằng việc ký thỏa thuận này, người ký cam 

đoan rằng người ký được ủy quyền hợp pháp 

thay mặt ANPHACOOK ký thỏa thuận này 

Đại diện được ủy quyền của ANPHACOOK   

 

 

 

KÝ bởi [ ] Bằng việc ký thỏa thuận này, người ký cam 

đoan rằng người ký được ủy quyền hợp pháp 

thay mặt “ĐẠI LÝ” ký thỏa thuận này 

Đại diện được ủy quyền của “ĐẠI LÝ”         
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Phụ lục 1 

Phụ lục này là một phần không thể tách rời của thỏa thuận bán hàng.  

Mục 

1  

Lãnh Thổ / Địa lý bán hàng:  

Mục 

2 

a) Nhãn Hàng: Anphacook / AP 

b) Đơn đặt hàng tối thiểu: không quy định đơn hàng tối thiểu 

c) Hàng tồn kho: Không quy định tồn kho tối thiểu 

Mục 

3 

 

 

Các khoản chiết khấu, hoa hồng, thưởng ANPHACOOK dành cho: 

a) Chiết khấu 

mua hàng  

….  chiết khấu mua hàng. Chiết khấu này được khấu trừ thẳng trong 

hóa đơn ANPHACOOK bán cho “ĐẠI LÝ”/Đại Lý 

b) Chiết khấu 

tiền mặt  

….  chiết khấu tiền mặt  (hoặc 0% thanh  toán trong vòng 15 ngày) 

dành cho “ĐẠI LÝ”/Đại Lý 

c) Doanh số  ………………………………………………………………………… 

d) Chi phí 

nhân viên 

bán hàng 

 (theo Điều 3) 

  ANPHACOOK sẽ hỗ trợ cho đại lý một khoản chi phí là ……… trên 

doanh số mua hàng của đại lý, để chi trả lương & thưởng của các 

Nhân Viên Bán Hàng của “ĐẠI LÝ” làm việc cho ANPHACOOK. 

ANPHACOOK sẽ quyết định mức lương & thưởng là bao nhiêu cho 

các Nhân Viên Bán Hàng này. “ĐẠI LÝ” gởi bảng lương theo như 

biểu mẫu ANPHACOOK yêu cầu. “ĐẠI LÝ” phải chuyển cho 

ANPHACOOK một phiếu thu do cơ quan thuế xác nhận / hoá đơn 

thuế theo qui định của pháp luật Việt Nam đối với toàn bộ khoản hỗ 

trợ lương thưởng của Nhân Viên Bán Hàng trên. “ĐẠI LÝ” có trách 

nhiệm chuyển giao số tiền hỗ trợ trên cho Nhân Viên Bán Hàng ngay 

sau khi “ĐẠI LÝ” nhận được số tiền này 

 

Các phương thức và điều kiện trên có thể thay đổi tùy theo quyết định của “ĐẠI LÝ” và 

ANPHACOOK vào bất cứ thời điểm nào.  

KÝ bởi [ ] Bằng việc ký thỏa thuận này, người ký cam 

đoan rằng người ký được ủy quyền hợp pháp 

thay mặt ANPHACOOK ký thỏa thuận này 

Đại diện được ủy quyền của ANPHACOOK   

KÝ bởi [ ] Bằng việc ký thỏa thuận này, người ký cam 

đoan rằng người ký được ủy quyền hợp pháp 

thay mặt “ĐẠI LÝ” ký thỏa thuận này 

Đại diện được ủy quyền của “ĐẠI LÝ”      


